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1. Conceptos previos

Hay dos atributos muyimportantesala
hora de definirun mercado. El primero se
refiere a la definicion de producto y el
segundo alalcance geogréfico. Ambas de-
finiciones sonimportantes porque, porejem-
plo, ¢hayunmercado eléctrico o cabe con-
siderar un mercado energético mas general
al que debemos afiadir el gas natural, los
gaseslicuados de petréleo (GLPs) y otros
productos petroliferos en cualquiera de los
paisesde América Latina? Delo querespon-
damos a esta pregunta, se pueden sacar
conclusiones muy diferentes, relativasala
valoracion del nivel competitivo en ese mer-
cado, como el nimero de agentes que
oferta, eltamafio delademanda, la concen-
traciéndela oferta, etc...

La Union Europea (UE en adelante)
define como mercado de producto, aaquel
que «comprende la totalidad de los produc-
tosy servicios que los consumidores consi-
deren intercambiables o sustituibles por
razén de sus caracteristicas, su precioy el
uso que se prevea hacer de ellos».

En general setiende a pensar que hay
unmercado eléctricoyun mercadoenergé-
tico en general, sibien, cabe resaltarla
creciente convergencia entrelos sectores de
gasyelectricidad, tal como muestra el pro-
ceso deentrada de muchas empresas eléc-
tricasenlaindustria del gasyviceversa. Esta

convergencia se debe principalmenteatres
factores. En primer lugar, existe unatenden-
ciaconsolidada a nivel nacionalymundial a
emplearelgasnaturalenlageneracionde
electricidad en centrales de ciclo combina-
do, por su eficiencia y menor impacto
medioambiental con respecto a otros com-
bustibles fésiles. Ensegundolugar, en es-
tos Ultimos afios se esta difundiendo en
varios paises de la UE el suministro conjunto
degasyelectricidad, especialmente paralos
consumidores domésticos, como partedela
estrategia de captacién de clientesdelos
grandes grupos energéticos. Y por ltimo,
existen multiples casos dereorganizaciones
empresariales dirigidas a concentrarla ges-
tion delasinfraestructuras de gasy electri-
cidad en una Unica unidad de negocio.

Respecto al alcance geografico ocurre
algo parecido: dependiendo de dondessi-
tuemos las fronteras de un mercado, podre-
mos sacar una u otra conclusion respecto
delgrado de competencia existente en el
mismo. La UE define cdmo mercado geogra-
ficorelevante aquél que «comprendela
zonaen laquelas partes afectadas desarro-
llan actividades de suministroy prestacion
de productos y servicios, en la que las
condiciones de competencia sonlo bastan-
tehomogéneasy que puede distinguirse de
otraszonasdebido, en particular, aquelas
condiciones de competenciaenella preva-
lecientes son sensiblementedistintasaaqué-
llas».
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Aumentar la escala geografica de los
mercadosesen general muyinteresante, ya
que pueden aflorar eficiencias derivadas de
economias deescalaodealcance poruna
parte, y se puedeincrementar el nivel com-
petitivo, siemprey cuando tales mercados
sean competitivos, que no siempreloson,
porotra. O dicho en otras palabras, merca-
doycompetencia no son sindnimos.

Laampliacién de mercados puede favo-
recer lacompetencia si se reduce la capaci-
dad delosagentes parainfluiren el mismo.

La conjuncién de mayores eficienciasy
competencia, siemprey cuando las reglas
deljuegoseanrazonables, necesariamente
trae beneficios para el consumidor.

{Porqué competencia? Porvariasrazo-
nes:

- Talvezeselmejorincentivo, aunqueno
elUnico, paraanimaralasempresas a
reducir los costes de capital yde opera-
cion.

- Esunexcelenteincentivo para favorecer
lainnovacion tecnolégicaylabusqueda
deventajas.

- Enunentorno competitivo, los consu-
midores no debieran asumirerrores de
los gestores delas empresas.

- Elnivel delos precios se aproxima al
costemarginal, sibien, enelcasodela
electricidad, son muy distintos los cos-
tesmarginales de cortoydelargo plazo.
Porestarazon, cuando se fomenta la
competencia en los mercados eléctricos
sesuele estableceralglin mecanismo
quegaranticelarecuperaciondetodos
los costesenqueincurren lasempresas.

Elaumentodelaescalageograficaesde
especialinterésen el caso centroamericano,
toda vez quelos sistemas eléctricos naciona-
les presentan problemas de eficiencia, ya
que en cada pafsindividualmente no se
alcanzalo queenteorfa podriamos conside-
rar escala minima eficienteyun nimero de
agentessatisfactorio para poder competiro
contrastar. Efectivamente, silas turbinas
estandardeciclocombinado degassondel
ordende 400 Mwy un mixde generacién
idéneo fuese 50% hidraulicoy 50% térmico,
elloimplica que el tamafio minimo eficiente
paraunaempresa de generacién es de 800
Mw, porlo que en estos paises cabe una o
todolo mas dos empresas eficientes para
atenderla punta de demanda con un mar-
gen de coberturarazonable, cifras muy le-
janasalasdeEspana, dondela puntaesdel
ordende43.000 Mwyla capacidad insta-
lada superalos 72.000 Mw.

Perointegrar geograficamente merca-
dosde producto, los de electricidad yde
gas, en nuestro caso, se requiere de unos
pasos previos que son:

- Interconexioninternacional suficiente,
paraquelauniéndelos mercadosno
solo sea formal sinotambiénfisicaoreal

- Coordinacion entresistemas eléctricos/
gasistas

- Libertad de comercio a través delas
interconexiones

- Reglascomunesyestables

Enelmomento deredactar estaslineas,
enAmérica Latina, en el mejor delos casos
secumplenlos dos primeros requisitos, si
bien en muchas fronteras el nivel deinter-
conexién es por lo general inexistente o
insuficiente', ylos procedimientos de coor-
dinacién, cuando hay talesinterconexiones,
son mejorables.

Y todavia no hay nada que resefar
relativo altercery cuarto punto, quesonlos
aspectos mas complicados delograr.

Enresumen, laintegracion (proceso
haciala unidad demercado) es positivo. Las
interconexiones no crean mercado perse, se
tratade una condicién necesaria, pero no
suficiente. Que haya comercio (que por si
mismo ya es positivo) a través de las
interconexiones, no esigual a la existencia

deunidad demercado. Y elmercado (nece-
sariamenteimperfecto) puede ser competi-
tivo o noserlo, pero es recomendable que
losea.

2. Los mercados y la
politica
energetica

Laintegracion de mercados, como he-
mosvisto en el punto anterior, requiere de
reglas comunes. Pero la teorfa no indica
formas 6ptimas deregularyorganizarun
sector (o subsectores) en cualquierlugary
circunstancia, sino que cada pais hace su
propio «traje a medida» regulatorio, en
funcion de las experiencias pioneras, la
estructura empresarial, las caracteristicasy
circunstancias del sector (tamafo que per-
mita un numero suficiente de competido-
res, aprovisionamientos, estructuradela
demanda, limitacionesenla oferta...)y
opcionesde caracter politico. Esto entrafa
una primera dificultad.

Lasreglas dejuego deben serestables
pero no estaticas. Deben responderacam-
bios en las condiciones macroeconémicas,
las necesidades de los demandantes, las
condiciones dela oferta olas posibilidades

Ventajas de los procesos de la integracion energética

Sistemas eléctricos

® Mayor confiabilidad de la cobertura de la
demanda

® Aumento de la confiabilidad de la red en
areas fronterizas

® Mayor estabilidad y garantia de frecuencia

® Reduccioén de pérdidas

® Menor reserva de operacion en cada sistema

® |ntercambios econdmicos de energia
® Mejor utilizacion de las centrales
® Menor necesidad de potencia instalada

® Posible escalonamiento de la construccion
de nuevas centrales

e Economias de escala

Mercados eléctricos

® Rebajar y equilibrar los precios entre
paises

® Incrementar competencia (y los
consiguientes beneficios):

® Precios cerca del coste

® Capacidad real de eleccion de
suministrador

* Mantenimiento o mejorando la
calidad en el suministro

® Menores costes de transaccion

Cuadro 1

1 Enla UE, tras el Consejo Europeo de Barcelona de 1992, se considera que el minimo en capacidad de interconexion
debe ser un 10% de la demanda de potencia en punta del sistema mas pequeno.
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tecnoldgicas. Pero los cambios de reglas
deben serrazonables, progresivosy, enla
medidadeloposible, predecibles. Losagen-
tesdeben tenerla capacidad devalorarel
riesgo regulatorio, especialmente ensecto-
rescomo el energético en el que el factor
clave del éxito eslainversionylos periodos
demaduraciénsonlargos.

Ademas, las reglas deben estar subordi-
nadas, alo objetivos generales dela politica
energética, alosque haderesponder.

Dichoen otras palabras, sin unos obje-
tivos de politica energética minimamente
compartidos, noesfacil consensuar reglas
comunesyportantounmercadointegrado.

Muchos autores parecen estar deacuer-
doenlossiguientes objetivos para el sector
eléctricoygasista:

- Suministro fiable, continuoy de alta
calidad

- Paratodoslos consumidores (servicio
universal)

- Aprecios minimos (lo mas aquilatados
posibles, y basados en costes reales),
especialmente comparados con losde
los pafses con los que se compite

- Conelmenorimpacto medioambiental
posible, ycumpliendo los compromisos
internacionales asumidos por el paisen
estamateria

- Manteniendo empresas sélidasy sol-
ventes, tanto porellado dela oferta
como poreldelademanda

El problema es que estos objetivos son
parcial o totalmente contradictorios. Asi,
porejemplo, la mayor fiabilidad y calidad
implicamayores costes, y portanto, mayores
precios. La internalizacion de costes am-
bientales, o de otro tipo, implica también
mayores precios. Ello ha provocado, en
muchos casos, quelasolidez financiera de
lasempresas selogrea costa delosintereses
delos consumidores quienes, al mismo
tiempo, nosiempre perciben que los mayo-
res precios se traducen en mejoras del ser-
vicio quereciben.

Lapolitica energética debe responderal
reto de conciliar, ponderar o equilibrar to-
dos estos objetivos.

Pero hay més. En América Latina hay
pafses que son grandes exportadores de
hidrocarburosy otros no: los casos extre-
mos son Venezuelay Méjico, porunlado,
y Chile por el otro. Seguramente, no todos
pueden compartirla misma politicaenergé-

tica.

Para los exportadores, se trata de
maximizar el valor delas exportaciones. Para

losimportadores un posible objetivo puede
serminimizar la dependencia externa pro-
moviendo energiasautoctonasy garantizar
elsuministroa través dela diversificacion de
fuentesydeorigenesdesusimportaciones.
Larenacionalizacién delas fuentes de
energia primaria que se esta produciendo
enalgunos paises latinoamericanos tampo-
coayudaaintegrar mercados, sino que
induce movimientos defensivosy paliativos
deladependencia exterior.

También hay otras particularidades de
politica energética cuya prioridad puede
variar entre paises: el acceso universal al
servicio eléctrico o cdmo atenderalos con-
sumidores con muy bajosingresosyaque-
llos consumidores ubicados en lugares ru-
rales de dificil acceso, cuestion mas o menos
acuciante segun paises; y el tratamiento de
losimpactos ambientales, que pudiera no
serhomogéneo.

Y esque ademas, para dificultar las
cosas, la politica energética convive con
otras politicas: exterior, medioambiente,
industrial, comercial.

Enresumen, no se puedeirhacia una
unidad de mercado energético sin compartir
minimamentela politica energética.

3. La integracion
energeética en el
contexto de la
integracion
politica y
econdmica

El proceso deintegraciéndela UE es
pioneroy, en cierto modo, ejemplar. Hay
hitos muy resefiables en este proceso, como
sonellogrodeunmercado Unicoenelque
semueven libremente las mercancias, los
serviciosylos capitales (Acta Unicade 1992)
y las personas (Tratado de Shengen de
1995). Existe una moneda Unica (desde
2002), un arancel exteriory una politica
comercial comUn, aportaciones presupuestarias
quepermiten politicasdecohesidnen materiade

Hitos en la Historia de la UE

Luxemburgoyy Paises Bajos

1951 Tratado deRoma: pasanaformar parte de la CECA Alemania, Bélgica, Francia, Italia,

Nace el Parlamento Europeo

SecrealaComunidad Econémica Europea (CEE - 6)
1967 También aparece laComunidad Europea dela Energia Atdmica (Euratom)

1973 Reino Unido, Irlanday Dinamarca se adhieren a la Comunidad (CEE - 9)

1979 Primera votacion de los europeos a los representantes en el Parlamento Europeo

1981 Adhesion de Grecia (CEE - 10)

1984 Tratado constituivo dela Unién Europea (Acta Unica)

1986 Adhesion de Espafiay Portugal ala Comunidad el 1.1.86 (CEE- 12)

ycapitales)

1987 Entrada envigor del Acta Unica (libre circulacién de mercancias, personas, servicios

1993 Entradaenvigor del Tratado de Maastricht (UE; ex CEE)

1995 Adhesién de Suecia, Finlandia y Austria (UE - 15)

1995 Entradaenvigordel Acuerdo de Schengen

1999 Entradaenvigor del Tratado de Amsterdam

2000 TratadodeNiza

2002 Entradaen circulacién deleuro

2002 Realizacién de una Constitucion para Europa (pendiente deaprobacion enlos Estados
miembros)

2004 Ampliacién dela Union Europeaa 25 miembros

2007 Previsible integracién de Bulgariay Rumania (UE-27)

Cuadro 2
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infraestructuras, social, laboral, etc... Agen-
cias normativas europeas de todo tipo, ac-
ciones comunes de politica exterior, accio-
nesde politicaindustrial (la Agencia Espa-
cial o EADS, el fabricante del avién Airbus o
del Eurofighter, son hitos resefiables)... Y
sinembargo, elmercado Unicodela energia
nohallegado, niseleesperaa corto plazo..

Muchos factores técnicos, econdmicosy
politicos explican esta tardanza; entre otros,
quela politicaenergética no esuna compe-
tenciaal 100%dela UE, sino que es com-
partida conlos Estados miembros; las par-
ticularidadesy excepcionalidades de los
mercados eléctricosy de gas por otro lado
y, finalmente, las cautelasrelativasala sequ-
ridad de suministro (competencia de los
Estados miembros) que implican que los
gobiernos desconfian de posibles pérdidas
de control corporativoy regulatorio.

Porello, vista la experiencia europea,
resultallamativo que en América Latina se
esté planteandolaintegracién energética
cdmo uno de los primeros hitos en un
necesario proceso deintegracion econémi-
caquenoterminadearrancar con fuerza.

{Esposibleunaintegracién energética
sinméas? No: el proceso debeimplicar avan-
cesenotros mercados, mas o menos relacio-
nados: debienes, deserviciosy de capitales.
Sinellosnoescreiblelaintegracién energé-
tica. Ysinuna politica energética comun
tampoco.

4. Dificultades en
Ameérica Latina

Acontinuaciénvamosaenumeraralgu-
nas barrerasasolventar, enarasallogro de
unmercado Unico parala energia en Amé-
ricaLatina.

4.1 Reciprocidad

Enprimer lugar, serequiere una cierta
reciprocidad enlos mercados de bienes,
serviciosy capitales. Esto Ultimo esimpor-
tante. Resulta dificil pensarenintegracién
cuando hay pafses como Méjicoenel que
operaunagranempresa publicaeléctrica (la
CFE) o de hidrocarburos (PEMEX) y no hay
posibilidades reales para nuevos entrantes,
ni de establecerse libremente, ni de poder
comprartalescomparifas, mientrasqueotros
paises, por ejemplo Colombia, aparente-
mente compiten empresas privadas (suscep-
tibles de ser compradas) en los subsectores

Apertura de los Mercados

1998

APERTURA MERCADO 100%

2007

Fuente: Comision Europea

energéticos. En otras palabras, conelactual
status quo, laempresa eléctrica mejicana
puedeentraren el mercado colombiano por
dosvias: inversién en plantas o comprando
empresas, pero en cambio laempresa co-
lombiana solo puede entrar en Méjico por
la primeraviay deforma subordinada a CFE.

4.2 Elegibilidad

Ensegundolugarhayque hablardela
elegibilidad delos consumidores. La electri-
cidad oelgas, notienen porqué ser bienes
sujetosa comerciode Estado.

Siel consumidor no puede elegir sumi-
nistrador, debe estar protegido por una
tarifaintegraly no hay mercado competitivo
posible. Elingreso delas companias depen-
deré del criterio del reguladory eso tiene
variosinconvenientes, entre otros que difi-
culta el acceso de companiias del pais o
paises con los que deseamos integrarnos.

Enla UE se ha establecido que a partir
de2007, todoslos consumidores tengan la
facultad de elegir suministrador. Algunos
paisesya habian anticipado esta decisién,
como se puede observar en el Cuadro 3.

También enla UE se esta detectando
que la convivencia entre tarifa integral y
contratoslibres es dificil, entre otrasrazo-
nes, porque silos precios regulados no
reflejantodoslos cambios enlos costes, la
tarifa se convierteen una ofertainmejorable

Fecha tope acordada para la liberalizacion
de los clientes residenciales segun Directiva 2003/54/EC

Cuadro 3

paralasempresas que comercializan electri-
cidad a preciolibre. Ademés, laexistenciade
subsidios cruzados entre los diferentes ti-
posde clientes considerados en la tarifa
también puede constituirun obstaculo para
laliberacién del mercado minorista, pues
generaincentivos muydisparesalahorade
acudiralmercadoa precio libre.

4.3 Competencia

Sioptamos por unaintegracionenun
mercado en el que se compita, esimportan-
te prevenirla concentraciony el posible
abuso del poderde mercado. Lo cuédl hay
que conciliarlo con laexistencia de empresas
sélidasyque, obviamente, estén porencima
delaescala minima eficiente.

Los principales problemas de competen-
ciaenelsectoreléctricoy de gas serefieren,
porunlado, alarelacion entrelas activida-
desquesiguen siendo un monopolio natu-
ral (lagestion delas redes) y las que pueden
ser prestadas en competencia, y porotro, al
ejercicio de poder de mercado en estas
dltimas.

Una primera conclusién, que es de co-
munaplicaciénatodoslossectoresenergé-
ticos en competencia en todo el mundo
puedeserlasiguiente: la necesariasegrega-
ciénentrelos negocios de gestion delas
redesylosnegociosen competencia. Dicha
segregacion puede ser funcional, contable,
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juridica o accionarial. Cuando mas radical
(accionarial), mejor paralacompetenciaen
el sector energético, toda vez que no hay
posibilidad real de establecer redes parale-
las a bajo coste, a diferencia de lo que
ocurreenuna parteimportantedelastele-
comunicaciones.

La segunda conclusion es que debe
evitarse que ninguna empresa tenga poder
demercado enlos negocios en competen-
cia. Las caracteristicas técnicasy econémicas
delsectoreléctricoimplican que un minimo
poder de mercado tenga efectos muy nega-
tivos sobre lacompetencia. Entre estas ca-
racteristicas se encuentran:

- Laenergiaeléctricanose puedealmace-
naragranescala

- Lademandaesbastante predecibleenel
sectoreléctrico

- Elevadasbarrerasdeentradaydesalida
- Conexioninternacional escasa
- Demandaaltamenteinelasticaal precio

- Conocimiento delos costes del resto de
losagentes

4.4 Instituciones

Otroaspecto fundamental es la existen-
ciadeunlegislador supranacional, con
poderes paraimpulsarel proceso. En el caso
europeo se trata dela Comision dela UE,
institucién conlaquelos Estados miembros
puedendiscrepar, pero existe un Tribunal
deJusticia europeo, cuyas decisiones son
inapelables. Lafalta deinstitucionalizacién
enlos procesos deintegracién latinoameri-
canos supone unaimportante debilidad.

Unafuerteinstitucionalizacién, ayuda-
riaa paliarloquees percibido fueradel drea
latinoamericana como un gran problema: la
falta de sequridad juridicay econémica.

4.5 Otros aspectos

Existen otrasdificultades, seguramente
decaracter mastécnicoy portanto menos
fundamentales, que serefierenareforzarla
capacidad de transmision de los sistemas
regionales, tarea nada sencilla dadaslas
dificiles condiciones geograficas en muchos
casosyladispersion de las demandas.

También hay queiravanzando en pulir
las diferencias (metodoldgicasy en precios)
enlastarifas de cada paisyenunaarmoni-
zacion que hoy por hoy esinsuficiente, en
las regulaciones nacionales.

Por ejemplo, como podemosveren el
Cuadro4, enla UE, las metodologias para

Gestion de congestiones en Europa (Sept.05)
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asignarla capacidad delas conexiones eléc-
tricasinternacionales, son todavia muy dis-
persas.

Encambio, los problemas relativosa las
restricciones medioambientales o de recha-
zosocial alos proyectos, son todavia muy
escasosen Ameérica Latinaadiferenciadelo
queocurreenlaUE.

Cuadro 4

Los Cuadros 5y 6sintetizan lo expuesto
enestepunto, deunaforma seguramente
un tanto provocadora ya que las medias
esconden los casos extremos. Dicho en otras
palabras, no quiera el lector ver el caso
particular de su propio pais en dichos cua-
dros.

Barreras para el desarrollo de tales mercados

UE

Reciprocidad en mercados de
capitales

Moneda unica

Elegibilidad de los consumidores

Legislador supranacional

Concentracion y posible poder de
mercado en la generacién

Capacidad de transmision de los
sistemas regionales

Seguridad juridica y econémica

66000660 :;
@80@@@@

Cuadro 5

68
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Barreras para el desarrollo de tales mercados

5.2 Politica energética

Sinuna politica energética compartida
no hay unidad de mercado. Se podria em-

UE

Diferencias (metodoldgicas y en
precios) en las tarifas de cada pais

pezar por una coordinacion de politicas
energéticasaescalaregional. Perocomoya
se hasefalado, las condiciones estructura-

Armonizacion insuficiente en las
regulaciones nacionales

les, las necesidadesy las circunstancias
politicas, no hacen de este objetivo una
tareafacil.

Requerimientos de capital

Condiciones geograficas

5.3 Reglas comunes de
caracter general

Problemas medioambientales +
Rechazo social

@ogewé

Estas deben contemplar mercados com-
petitivos, separacion radical de actividades
reguladasynoreguladasenelectricidady

0100060

En cualquier caso, lo que muestranlos
graficosanteriores es que el proceso de
armonizacion econdmica general, legaly
regulatoria en materia energéticaen Améri-
ca Latina estd simplemente en sus primeros
pasos.

5. Una estrategia de
integracion
energética para
Ameérica Latina

A modode conclusion delovisto en
puntosanterioresy basandonosen la expe-
rienciadelaUE, nosatrevemosasintetizar
algunasrecomendaciones.

5.1 La gradualidad
como valor

Laintegracion energética debe plan-
tearsea partir de procesos regionales. Esto
esloqueseesta produciendoenla UE, tal
y como se reflejaen los Cuadros 7y 8.

Enla UE existe un marco general que
admite opcionesyflexibilidad en su aplica-
cibn, comoes caso delasvigentes Directivas
demercadoseléctricosydegas?. Loqueesta
ocurriendo esuna asociacion a pequena
escala con los vecinos mas proximos. Mas
adelante podria venirun mercado unico. Lo
que se propone es seguir este esquema en
América Latina, sin olvidar que también es
indispensableacordarun marcogeneral de
aplicaciéncomun.

Cuadro 6

Integracion de mercado en el ambito de la UE
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gas, asegurarla neutralidad del planificador
delasredes, promoverungranrefuerzode
lasinterconexionesy un calendario para
llegaralaelegibilidad total por parte delos
consumidores. Cuando estos aspectos es-
tén minimamente logrados, se puede pro-
cederahomogeneizar otros aspectos mas
concretos, de detalle, como pueden ser
procedimientos de operacién delos siste-
mas eléctricos, metodologias para calcular
peajes de redes, métodos para asignarla
capacidad en casos de congestion, inclu-
yendolasinterconexionesinternacionales o
la organizacién delos mercados a corto
plazo (Bolsas de energfa) o alargo plazo.

5.4 Institucionalizacion

Esimportante contar coninstituciones
supranacionales fuertes, capaces de dirimir
conflictos, yen Gltimainstancia deimponer
laudos o condiciones, obviamente no solo
en el drea energética, sino en otras areas
econdémicas. Sintodo ello, no se genera
confianza suficienteenlos mercados ener-
géticos. Pero esta es una cuestionde gran
calado politico que supone cierta dejacién
de competenciasy poderes alos Estados
nacionales.

Porotra parte, el Estado debe velar por
la calidad y sequridad del suministro, para
loquelos controles sobrelos operadores de
lossistemas eléctricosy gasistasy una buena
convivencia conlosorganismosreguladores

(Superintendencias y Comisiones
Reguladoras) resultan muyrecomendables.
En cambio no esestrictamente necesario
quelos reguladores seinmiscuyan mucho
enlagestién delos mercados.
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